
　人の行動を変化させる要因のことをインセンティブといいます。この講
義では人を騙すインセンティブを中心に、インチキ、嘘、虚偽、不正など
の刺激的な事例を取り上げ、それらに対して経済学がどんな役割や貢献を
果たしているか紹介します。身近な人間関係もその対象です。たとえば、「あ
の先生に限って生徒を騙したりするわけない」なんて思ったことありませ
んか？どんな先生も人間です。必要に迫られて虚偽や不正を働くこともあ
るかもしれません。では、たとえ噓をつかれても騙されない、また、でき
れば嘘をつかせないためにはどうしたらよいでしょう？そんな仕組みや方
法を経済学の観点から考えてみようという講義です。
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